   Rémy R. NAHUM

e-mail : inte@zahav.net.il 

___________________________
ETAT CIVIL

Date de naissance: 23 avril 1948

Statut: marié +  7 enfants ( un marié deux de plus de 18  ans et 4 enfants à charge)

Date Immigration en Israël: 30 Juillet 1992 

Nationalité: Française et Israélienne.

Formation

UNIVERSITE PARIS IX DAUPHINE 

Doctorat III eme Cycle    Gestion Option Economie et Droit 

1976

Maîtrise de Gestion        Certificats Marketing & Finances


1973

Licence  de Gestion 







1972

Secondaire 

Baccalauréat Mathématiques et Techniques ( Electro- Mécanique )
1967

STAGES

AFPA  Informatique ORT/ Montreuil 93 FRANCE en       


1970

UNIVERSITE PARIS 2 Droit de l’Immobilier  & de l’Urbanisme 

1979

CONNAISSANCES SUPPLEMENTAIRES

UNIVERSITE PARIS CLICHY 1ere & 2 eme année licence d’hébreu 
1980

Conservatoire National des Arts et Métiers: 

Unités de Valeur : Théorie de l’Informatique




1970

LANGUES

Français (niveau universitaire) Hébreu ( niveau Ier Cycle Université de Paris-Langues Orientales ), Anglais ( Maitrise de Gestion & Experience Profess. ) 

Expérience Professionnelle

Depuis Avril  2000 Consultant & Traducteur Freelance

Traducteur Freelance

Je vis en Israël depuis 10 ans où j’exerce la fonction de consultant. A ce titre je travaille beaucoup avec la communauté francophone. Mes clients ne parlant pas toujours bien l’anglais ou l’hébreu ( ce sont les deux langues locales pour les affaires) je suis amené  à traduire des projets d’affaires ou des brevets d’Anglais en français. Les domaines dans lesquels j’interviens sont les brevets et inventions ( cf mon activité de 1996 à 1999 ), les logiciels software et les sites Internet, enfin les projets d’affaires … les études de marchés et  marketing.

Voir à cet effet : http://www.proz.com/pro/35348 
Consultant pour le développement d’entreprises
Agréé par le Ministère du Commerce et de l’Industrie israélienne

Marketing  traditionnel et sur Internet

Suivi d’entreprises pour leur développement commercial, domaine du Commerce traditionnel et du e-commerce  

Rédaction  de cahier des charges pour l’établissement de sites Internet. 

Rédaction de contenu de sites Internet

Analyse des objectifs. Etablissement du plan marketing. 

Etablissement du prix de vente. Recrutement  de commerciaux.  

Parmi mes clients je compte la société ATARIM LTD JERUSALEM  qui est spécialisée dans la création et la promotion de sites Internet notamment en plusieurs langues.  

Voir à cet effet : http://www.atarim.com ou http://www.atarim.co.il 

De 1993 à Avril 2000 : Responsable Commercial & Conseil en Investissements 
1999 Responsable des ventes Sites Internet 

JETSITE / Jerusalem start up

Développement de la clientèle chez JETSITE une start-up spécialisée dans  la réalisation de sites Internet publicitaires et marchands (e_commerce ).

Rédaction de documents publicitaires.  

Etablissement du prix de ventes.

Rédaction des propositions.

Réflexion préliminaires à  la  conception d’un support (e-commerce) dont le but  est  le développement des  relations commerciales  et industrielles  entre Israël et le marché commun. Dans un  stade ultérieur le support pourrait être utilise comme  un pont  israélien entre l’Europe  et l’Orient.

1999 Responsable des ventes 

KRS société d’informatique start up  (1999): 

Etablissement de la base de  données pour la prospection, avec qualification des entreprises et de ses décisionnaires.  Etablissement des documents commerciaux et d’une disquette de démonstration  construite à partir de Power Point pour vendre des systèmes de gestion d’établissements scolaires 

(toutes les fonctions de l'entreprise) clé en mains. 

Clientèle: réseaux d’établissements scolaires implantés dans  tout le pays.

De 1996 à 1999 Conseils en Investissements Industriels. 


Procédé de traitement céramique des surfaces de pièces en Aluminium.


Recherche et rapprochement d’investisseurs et de partenaires stratégiques européens  vers une entreprise israélienne détentrice de  droits sur ce procédé. 

Le procédé est passé du stade de  laboratoire au stade préindustriel, actuellement il  est en  phase industrielle. 

Les investisseurs et partenaires trouvés sont de notoriété européenne, voire internationale.

De 1993  à  1996 Conseil en Assurances de Personnes & en Investissements Privés 

Reconduction de mon expérience en France. 

Clientèle des cadres supérieurs et des professions libérales

Contrat d’assurance Vie Entière, Bons de  Capitalisation en devises. 

Portefeuille de fonds communs de placements ou de titres.

08/92 à 02/93: Oulpan ( Perfectionnement ) d’hébreu

1981 à 1992:   Agent Général: 

ALPHA ASSURANCES & AXA BANQUE

Création d’un cabinet spécialisé en Assurances Vie et en placements Financiers, orienté vers la clientèle individuelle et d’entreprise. Toutes assurances personnelles et collectives. Négociation avec la direction du personnel  et la direction générale des entreprises  pour la mise en  place d’assurances collectives.

Tous produits et services financiers s de la holding AXA et autres. 

Formation de collaborateurs commerciaux et de télévendeuses. 

Elaboration de nouveaux produits,  animation de stages.  

1979 à 1981: Agent Commercial : 

BCT MIDLAND BANK, &  SCPI de la PARTICIPATION FONCIERE.

Vente de Biens Immobiliers et de titres de sociétés d’Investissements Immobiliers.

1977 à 1978: Marketing Manager : 

BUTLER MANUFACTURING PARIS  filiale de BUTLER USA 

Elaboration du Plan Marketing. 

Formation de commerciaux. 

Rédaction de documents publicitaires.

1973 à 1977:  Cadre Commercial : 

RANK XEROX France. 

Photocopieurs Duplicateurs Trieurs  Matériels de Bureaux 

Développement et gestion de clientèle. 

Formation des jeunes commerciaux.

1970 à 1973:  Programmeur Analyste : 

ASSURANCES LA CONCORDE         PARIS

Informatisation de chaînes de traitement administratif
1969 à 1970:  Stage  d'Informatique 

Un an à l’AFPA  ORT MONTREUIL (En France).

1967 à 1969: Dessinateur Industriel, Electromécanique

SGEA à PARIS 

REFERENCES  

sur demande

LOISIRS

Sport , Conférences, Musique, 

